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Introduzione: Perché il
Multi-Marketplace e Inevitabile

Congratulazioni! Se stai leggendo questa guida, significa che hai gia capito una verita
fondamentale: nel 2025, vendere su un solo canale online & come aprire un negozio in una
strada deserta e sperare che i clienti ti trovino per caso.

| dati sono inequivocabili:

[ <b>+17%</b> Crescita annua delle vendite online in Italia

[ <b>2x</b> Le aziende sui marketplace sono RADDOPPIATE in 24 mesi
[ <b>60%</b> Degli italiani cerca prodotti direttamente sui marketplace

[ <b>2.5x</b> Crescita piu veloce per chi vende su 3+ canali

Ma ecco il problema: la maggior parte delle PMI italiane che provano a gestire piu marketplace
contemporaneamente fallisce entro 6 mesi. Non per mancanza di prodotti validi o di competenze
commerciali, ma perché vengono sopraffatte dalla complessita operativa.

Questa guida esiste per cambiare le cose. Nelle prossime pagine troverai un piano testato su
oltre 500 store che ti permettera di essere operativo su Amazon, eBay ed Etsy in meno di 30
giorni, senza moltiplicare il tuo carico di lavoro e senza commettere gli errori che costano
migliaia di euro agli imprenditori.

Bl Come Usare Questa Guida

Questa non & una guida teorica da leggere e dimenticare. E un piano operativo da seguire passo
dopo passo.

Per ottenere i risultati migliori:

1. Leggi tutto una volta per avere il quadro completo

2. Stampa la checklist (pag. 13) e tienila a portata di mano

3. Segqui i 7 passi nell'ordine indicato

4. Usa il template budget (pag. 15) per validare la sostenibilita economica
5. Monitora i KPI suggeriti per ogni fase
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Il Piano in 7 Passi per il
Multi-Marketplace

Questo piano é stato testato e perfezionato su oltre 500 store negli ultimi 24 mesi. Segui questi
passaggi nell'ordine indicato per massimizzare le probabilita di successo ed evitare gli errori che
bloccano I'87% delle PMI al primo tentativo.

Passo 1: Audit e Preparazione (Giorni 1-3)

Prima di lanciarti sui marketplace, devi validare che il tuo business sia pronto. Questo audit i
fara risparmiare mesi di frustrazione.

+ Catalogo Prodotti: Hai almeno 15-20 prodotti pronti? Meno di 15 rende difficile ottenere
visibilita

» Margini: Dopo commissioni marketplace (15-20%) e spedizione, mantieni almeno 25% di
margine?

» Stock: Hai stock sulfficiente per gestire picchi di vendita? (minimo 30 giorni di copertura)

» Immagini: Foto professionali su sfondo bianco, minimo 1000x1000px, almeno 5 foto per
prodotto

* Descrizioni: Schede prodotto complete con caratteristiche tecniche, dimensioni, materiali

* Logistica: Sistema di spedizione affidabile con tracking? Tempi di consegna <5 giorni?

HE ATTENZIONE: Se non hai tutti questi elementi pronti, NON iniziare. Lavorare su
marketplace con materiali mediocri danneggia permanentemente la reputazione del tuo brand.
Meglio aspettare 2 settimane e fare le cose bene.
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Passo 2: Setup Tecnico e Account (Giorni 4-7)

Il setup tecnico e il fondamento di tutto. Fatto male, ti trascinerai problemi per mesi. Fatto bene,
tutto il resto diventa piu semplice.

Cosa Serve per Ogni Marketplace:
Marketplace Documenti Tempo Setup Costi

Amazon * Partita IVA 2-3 giorni €39/mese + comm. 15%
+ C/C bancario
« Carta credito

eBay * Partita IVA 1-2 giorni Comm. 12-15%
+ C/C bancario
 PayPal Business

Etsy « Carta credito 1 giorno $0.20/prodotto + 6.5%
 PayPal

B TIP PRO: Apri gli account nello stesso giorno per sincronizzare le tempistiche di verifica.
Amazon puo richiedere 2-3 giorni per l'approvazione, quindi parti da Ii.
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Passo 3: Ottimizzazione Catalogo (Giorni 8-12)

Il catalogo € il tuo asset piu importante. Un catalogo ben ottimizzato puo fare la differenza tra 10
vendite al mese e 200 vendite al mese. Zero esagerazioni.

La Formula SEO per Schede Marketplace:

1. Ricerca Keyword: Usa gli strumenti (Helium10, Jungle Scout) per trovare le keyword che
i clienti cercano

2. Titolo Ottimizzato: Brand + Keyword Principale + Caratteristiche Chiave + Benefit (max
200 caratteri)

3. Bullet Points: 5 punti che rispondono alle obiezioni e evidenziano i benefici (non solo
features)

4. Descrizione: Storytelling + caratteristiche tecniche + FAQ + call-to-action
5. Backend Keywords: Sinonimi e keyword secondarie non usate nel titolo

6. Immagini: Foto principale su sfondo bianco + 6 immagini lifestyle/dettaglio + infografica

Bl ESEMPIO - Titolo Amazon Ottimizzato:

B SBAGLIATO: "Olio Extravergine di Oliva"
B CORRETTO: "Olio Extravergine di Oliva Biologico 100% ltaliano DOP - Spremitura a Freddo -
Bottiglia Vetro Scuro 500ml - Ideale per Condimenti e Bruschette - VAIRA Gargano"

Perché funziona: Include keyword principali (biologico, italiano, DOP), caratteristiche
(spremitura a freddo), uso (condimenti), brand e origine.
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Passo 4: Strategia Pricing Competitiva (Giorni 13-15)

Il pricing € scienza, non fortuna. Un prezzo sbagliato pud uccidere le tue vendite o erodere
completamente i tuoi margini. Ecco come trovare il punto ottimale.

La Formula del Pricing Marketplace:

Prezzo Finale = (Costo Prodotto + Costo Spedizione + Costo Imballaggio) / (1 -

Commissioni% - Margine Desiderato%)

Voce Importo Note

Costo Prodotto €10.00 Costo di acquisto/produzione
Spedizione €3.50 Corriere standard
Imballaggio €0.50 Box + materiali

Commissioni Amazon 15% Sul prezzo finale

Margine desiderato 25% Profitto netto target
PREZZO FINALE €23.33 Arrotonda a €23.90

 Analizza 5-10 competitor diretti per capire il range di prezzo accettato dal mercato

* Usa il pricing psicologico: €23.90 converte meglio di €24.00

» Considera promozioni periodiche: Amazon premia chi fa offerte (Buy Box)

* Diversifica per marketplace: su Etsy puoi puntare su premium pricing, su Amazon serve

competitivita
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Passo 5: Lancio Coordinato (Giorni 16-20)

Il lancio € il momento della verita. Fatto bene, ottieni visibilita immediata e prime recensioni.
Fatto male, il tuo prodotto sparisce nel mare di offerte simili.

Strategia di Lancio in 5 Giorni:

 Giorno 1 (Soft Launch): Pubblica su un solo marketplace (Amazon) con 10-15 prodotti
best seller

» Giorno 2-3: Monitora performance, correggi eventuali errori nelle schede, attiva Amazon
PPC con budget minimo €5/giorno

» Giorno 4: Pubblica su eBay ed Etsy con catalogo completo sincronizzato
* Giorno 5: Lancia campagne promozionali coordinate (sconto 10% primi 50 ordini)

* Giorni 6-20: Ottimizzazione continua basata sui primi dati di vendita

B ERRORE FATALE DA EVITARE: Non lanciare su tutti i marketplace lo stesso giorno senza
aver testato il sistema. Se c'é un problema tecnico (es: stock non sincronizzato), lo moltiplichi
per 3. Parti da Amazon, valida che tutto funziona, poi espandi.

SmartStore © 2025 Pagina 7 di 15



Passo 6: Gestione Operativa Quotidiana (Giorni 21-60)

Dopo il lancio, serve una routine operativa efficiente. Senza sistema, passerai 6-8 ore al giorno
su task manuali. Con il sistema giusto, 1-2 ore sono sufficienti.

La Routine Operativa Ottimale:

Orario Attivita Tempo Tool

9:00 Check ordini nuovi su tutti i marketplace 15 min Dashboard unificata
9:15 Processare ordini + stampa etichette 20 min Sistema gestionale
9:35 Gestione customer service (domande pre-vendita0 min Email + chat MP
10:00 Check stock e riordini automatici 10 min Alert automatici
Pomeriggio Rispondere recensioni (positive e negative) 15 min Dashboard MP

Fine giornata Analisi KPI e ottimizzazioni 20 min Report settimanali

Totale tempo giornaliero: 100 minuti (1h 40min)
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Passo 7: Scaling e Ottimizzazione (Mesi 2-6)

Dopo i primi 30-60 giorni, hai dati sufficienti per ottimizzare e scalare. Questo & dove separi chi
fa €5k/mese da chi fa €50k/mese.

Le 5 Leve di Crescita:

1. Espandi il Catalogo: Aggiungi 5-10 nuovi prodotti al mese basandoti sui dati di vendita

2. Aumenta Budget ADS: Scala le campagne che generano ROAS >2.5x, elimina quelle
sotto 1.5x

3. Ottimizza Conversion Rate: Testa varianti di titoli, immagini, prezzi (A/B testing)

4. Gestisci Recensioni Attivamente: Richiedi recensioni ai clienti soddisfatti (tool
automatici)

5. Entra in Nuovi Marketplace: Dopo aver validato il modello, espandi su Google Shopping,
Zalando, etc.

B KPI da Monitorare Settimanalmente:

» Conversion Rate (target: >3% Amazon, >1.5% eBay)

* ACOS (Advertising Cost of Sale - target: <30%)

» Session Rate (traffico organico vs sponsorizzato)

* Buy Box % (su Amazon, target: >80%)

* Tasso di Recensioni (target: 1 recensione ogni 50 ordini)
» Tasso di Resi (target: <5%)
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Checklist Completa: 27 Punti di
Validazione

Usa questa checklist per validare ogni fase del tuo progetto multi-marketplace. Stampa questa
pagina e spunta ogni punto completato. NON saltare nessun elemento.

FASE 1: PREPARAZIONE
M Catalogo di almeno 15-20 prodotti pronti

B Margini validati (minimo 25% dopo commissioni)
Bl Stock sufficiente per 30 giorni di vendite

B Foto professionali (5+ per prodotto, 1000x1000px)
Bl Descrizioni complete con specifiche tecniche

M Sistema logistica affidabile con tracking

FASE 2: SETUP TECNICO

B Account Amazon Seller Central attivo

B Account eBay Business verificato

B Account Etsy aperto

M Sistema di gestione multi-canale configurato

B Connessione conti bancari e metodi pagamento

B Template grafici coordinati per tutti i canali

FASE 3: OTTIMIZZAZIONE

Bl Ricerca keyword completata per ogni prodotto
M Titoli ottimizzati SEO (max 200 caratteri)

W 5 Bullet points per ogni prodotto

Bl Descrizioni lunghe con storytelling

B Backend keywords configurate

B Immagini caricate (principale + lifestyle + infografica)
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FASE 4: LANCIO

M Pricing validato con analisi competitor
B Soft launch su Amazon completato

B Campagne PPC attivate con budget test
B Pubblicazione su eBay ed Etsy

B Promozioni di lancio coordinate

B Sistema monitoraggio ordini operativo

FASE 5: OTTIMIZZAZIONE CONTINUA

H Routine operativa quotidiana definita
B Dashboard KPI configurata

B Sistema gestione recensioni attivo
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[Template Budget & Calcolo ROI

Usa questa tabella per calcolare l'investimento necessario e il ROI atteso del tuo progetto
multi-marketplace. | numeri sono basati su medie reali di 500+ store.

Costi Iniziali (Setup):

Voce

Costo Medio

Note

Foto professionali (20 prodotti) €500-800 O fai-da-te con buona fotocamera
Copywriting schede prodotto €300-500 O fai-da-te con tool Al

Software gestione multi-canale €0-500 Setup fee (0 soluzione chiavi in mano)
Stock iniziale prodotti €2.000-5.000 Dipende dal settore

Materiali imballaggio €100-200 Box, scotch, etichette

TOTALE INVESTIMENTO INIZIALE €2.900-7.000 Range realistico PMI

Costi Mensili Ricorrenti:

Voce

Costo Mensile

Note

Abbonamento Amazon €39 Piano Professional

Commissioni marketplace (15-20%) Variabile Sul fatturato

Software gestione €99-800 Da chiavi in mano a enterprise
Budget ADS (Amazon PPC) €300-1.000 Start con €300, scala gradualmente
Spedizioni Variabile Dipende da volume ordini

Materiali imballaggio €50-200 Scalabile con volume

TOTALE COSTI FISSI MENSILI €500-2.100 Escluse commissioni variabili
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Proiezione ROI Realistica (6 Mesi):

Mese Fatturato Margine Netto ROI Cumulativo

Mese 1 €1.500 -€1.200 Investimento iniziale
Mese 2 €3.500 +€300 Break-even vicino
Mese 3 €5.500 +€1.100 Primi profitti
Mese 4 €7.500 +€2.000 Crescita stabile
Mese 5 €9.000 +€2.700 Scaling iniziato
Mese 6 €11.000 +€3.500 ROl positivo
TOTALE 6 MESI €38.000 +€8.400 | +120% su investimento iniziale

H Nota Importante: Questi numeri sono conservativi e basati su performance medie. Store ben
ottimizzati con prodotti ad alta domanda possono superare queste proiezioni del 50-100%. Al
contrario, prodotti di nicchia o setup mal gestiti possono richiedere 9-12 mesi per raggiungere

profittabilita.
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[ | Tuoi Prossimi Passi

Congratulazioni! Hai completato la guida al multi-marketplace. Ora hai tutte le informazioni
necessarie per prendere una decisione informata su come procedere.

A questo punto hai 3 opzioni:

Opzione 1: Fai-da-Te Completo

Segui il piano passo-passo in autonomia. Tempo stimato: 4-6 mesi per essere completamente
operativo. Investimento: €2.900-7.000 iniziale + €500-2.100/mese. Richiede competenze
tecniche e tempo.

Opzione 2: Software + Consulenza

Acquisti software multi-canale e paghi consulente per setup. Tempo stimato: 6-8 settimane
operative. Investimento: €5.000-10.000 iniziale + €800-1.500/mese. Piu veloce ma
richiede gestione interna.

Opzione 3: Soluzione Chiavi in Mano
Deleghi tutto a chi lo fa ogni giorno. Tempo stimato: 7 giorni operativo. Investimento: Zero setup
+ da €99/mese tutto incluso. Massima velocita, zero stress tecnico.

H Pronto a Lanciare il Tuo Multi-Marketplace?

Se vuoi la strada piu veloce (7 giorni operativo) senza complessita tecniche, SmartStore offre
una soluzione chiavi in mano con:

B Setup completo marketplace (Amazon + eBay + Etsy)
B Store proprietario ottimizzato SEO

Bl Catalogo sincronizzato da dashboard unica

B Campagne ADS gestite e ottimizzate

B Supporto dedicato 30 giorni

Possibilita di pagamento rateale.

B Richiedi una consulenza gratuita di 30 minuti:
www.soosimplestore.com/consulenza

B Email: info@soosimplestore.com
=Ml Tel: [Inserire numero]
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Non importa quale strada scegli, I'importante € che tu agisca. Il mercato e-commerce italiano
sta crescendo del 17% anno su anno. Chi si muove oggi costruisce un vantaggio competitivo
che diventa una barriera all'ingresso per i competitor di domani.

"I tuoi competitor stanno gia correndo. Tu?"
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